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天鸽互动控股有限公司（1980.HK） 

2015全年业绩电话会议讲稿 

2016年 3月 24日（四） 早上 10时正 

 

主持人 

 

各位好，欢迎各位参加天鸽互动控股有限公司（股份代号：1980 HK）举办的 2015

年全年业绩公告投资者电话会议。 

 

参与本次电话会议的公司管理层包括：公司董事会主席、行政总裁兼执行董事傅

政军先生；及首席运营官、代理首席财务官兼执行董事麦世恩先生。 

 

本次电话会议将分為两个部分。首先，傅总和麦总将为大家详细介绍天鸽互动

2015的业务发展及业绩详情。 

 

然后，进入问答环节，公司管理层将为大家做详细解答。 

 

现在，有请傅总为我们介绍公司业务发展状况。 

 

傅政军先生 

各位投资者朋友，大家好！欢迎各位出席今天的电话会议。回顾 2015 年，对于

天鸽互动来说充满了机遇和挑战。 

 

受环球经济增长放缓、油价下跌、亚洲经济增速放缓等因素导致宏观经济风险上

升、股市受压，给企业的经营环境带来挑战，天鸽互动的业务也受此影响。尽管

如此，在「互联网＋」战略、移动游戏市场及移动用户持续增长、O2O 业务模

式日渐成熟，以及中国人民生活水平日渐提高几项主要因素带动下，相关领域仍

存在机遇。过去一年，公司一直积极拓展移动端业务，同时借天鸽互动强大的品

牌及独特的社交生态系统，深入发展 O2O 娱乐、医疗美容等业务；更将天鸽互

动的全球知名度延伸至日本、韩国等海外市场，在各领域均取得理想进展。而为

了回馈一直支持集团的股东，董事会建议宣派末期股息每股 6仙港元。 

 

期内，在各团队的努力下，天鸽互动成功进一步将产品推广至移动端，扩大移动

端用户基础。截止 2015年底，我们的手机月度活跃用户占总月度活跃用户[23.4]%。

未来我们将物色合适的移动应用程式进行投资，充分利用自身庞大的用户基础拓

展新的垂直业务，并继续努力加强移动端的货币化能力。 
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游戏业务方面，继 2014年进军手游业务，天鸽互动在 2015年成功开发及运营多

款手游，其中包括一款已授权的全新的 3D 互动游戏“暗黑王座”，该游戏为暗

黑系列的 ARPG 游戏，具备独特 3D 视觉特效及交互式运动控制技术。公司同

时与开发伙伴在我们的线上平台提供小游戏，实现跨平台、跨业务的合作，发挥

协同效应。 

 

天鸽互动一直积极扩充社交生态系统，为其他线下娱乐场所创造更丰富多样的娱

乐体验。集团期内为全国各个餐厅、酒吧、会所、院线等待区等娱乐场所提供集

团开发的智能娱乐装置及安卓游戏桌，利用云端技术，让用户可享受崭新的线上

线下结合的娱乐模式。我们相信 O2O 娱乐业务未来具庞大潜力，将为集团带来

理想回报。 

 

医疗美容业务方面，集团于期内与不同医疗美容业界的领军企业展开投资合作，

例如杭州希禾、瑞丽整形等，充分利用我方现有的美女主播资源及互联网营销优

势，积极开拓医美板块，加快我们在医疗产业的战略布局。 

 

期内，天鸽互动透过扩张及与日本及韩国伙伴合作，提高集团在海外市场的知名

度。而日韩娱乐产业近年在亚洲地区日益火红，有见及此，集团透过引入日韩主

播进一步丰富平台内容，以多元化的主播和房间内容吸引更多忠实用户。总括而

言，2015年天鸽互动在各个业务领域得以稳健发展。 

 

展望未来，集团将大力拓展视频直播及线上游戏板块，开发崭新的视频直播产品

及游戏直播应用程式，向全球领先的游戏开发商洽购 IP，以实现高度移动化、

提高支付效能、增加用户互动性等策略，全方位提升用户体验及集团盈利能力。 

 

另外，天鸽互动将深入极具潜力的互联网金融领域，藉集团本身忠实而庞大的用

户基础，开发其金融及财富管理的需求，为用户提供多元的增值服务。继今年初

入股互联网金融企业“玖融网”，我们的专业团队将继续积极物色合适的线上金融

平台投资项目，以加快集团拓展互联网金融领域的步伐。 

 

管理层对未来一年的业务发展及业绩表现均充满信心。现在，请我们首席运营官

兼代理首席财务官麦世恩先生介绍公司 2015年的运营及财务情况。 

 

麦世恩先生 

谢谢 Mike，各位好！现在让我先向大家汇报天鸽互动 2015 年的各项主要运营

数据。 

 

截至 2015年 12月 31日止年度，天鸽的互联网平台的注册用户数量，已累积超
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过 2 亿 9千万人，当中月活跃用户约[1,749万]人，同比增长百分之[21.6]；季度

付费用户达[77 万]人，同比增长约百分之[18.3]。季度用户平均收益則为人民币

192 元，同比下降约百分之[27.3]；主要由于我们的手机付费用户群增加及付费

用户组合变动所致。 

 

其中，得益于移动端网速的不断提升、智能手机价格和流量资费的逐渐降低、以

及公司自身的推广投入，我们的移动端用户基础持续扩张。相比 2014 年，我们

的手机月度活跃用户在 2015年增加接近一倍。而集团手机月度活跃用户占总月

度活跃用户百分比从 2014年的 13.9%上升至 2015年的[23.4]%；整体移动端业务

发展良好。  

 

为迎接更大的移动端用户流量，，我们自 2015年第四季度开始线上平台的房间整

合及提升房间的平均容量。整体来说，我们移动端的用户数目稳步上升；未来集

团会继续优化及开发产品，以吸纳更广大的用户群。 

 

财务业绩方面，回顾 2015年： 

 2014年集团录得本公司权益持有人应占亏损人民币 1亿 8百万元，2015年度

扭亏为盈至溢利人民币[1亿 5,200万]元；主要由于可转换可赎回优先股已于

首次公开发售完成后全数自动转换为普通股，因此并无录得相关公平值亏损；

以及无录得上市开支，惟由经营溢利减少抵销。 

 受环球经济持续波动、行业竞争渐趋激烈，以及公司实行移动端货币化所影

响；集团收益较去年同期轻微下降百分之[2.1]至人民币[6亿 7,800万]元； 

 公司于 2015年积极推出及经营手游及其他增值服务，因此令销售成本按年升

百分之[43.7]至人民币[1亿 5,100万]元； 

 公司 2015年的毛利为人民币[5亿 2,600万]，较去年减少了约[1成]；毛利率[跌

7.1个百分点]至[77.7]%； 

 天鸽互动团队努力采取成本控制措施，年内销售及市场推广开支按年减少百

分之[9.9]至人民币[1亿 9,100万]元；研发开支亦有所下降； 

 行政成本按年减少百分之[14.9]至人民币[1亿 1,600万]元； 

 2015 年经调整纯利为人民币[2亿 2,300万元]，经调整纯利率为[32.9%]。2015

年经调整 EBITDA 为人民币[2亿 8,000万]元，經调整 EBITDA率为[41.4%]。 

 期内 IFRS 每股基本盈利为人民币[0.122]元，2014 年則录得 IFRS 每股基本

亏损人民币 0.116元。经调整每股基本盈利为人民币[0.18]元。 

 董事会建议宣派末期股息每股 6仙港元。 

 

截至 2015 年 12 月 31 日, 我们没有任何银行借贷。现金及现金等价物，定期存

款及保本结构性存款为人民币 15亿 5,800万元。 
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截至 2015 年 12月 31日止 12个月，我们的资本开支约为人民币 6,100万元，

其中包括购买位于北京的新办公室约人民币 3,010万元、购买无形资产及游戏许

可约人民币 1,120万元、位于杭州的新办公室约人民币 890万元、新办公室装修

约人民币 670万元以及服务器及其他办公室设备等约人民币 410万元。 

 

未来，凭借天鸽互动独特而成功的盈利模式及现有庞大用户基础所带来的优势，

我们的团队将继续顺应市场形势拓展业务、积极实行业务及产品多元化，以吸引

更多新客户及拓展收入来源，从而巩固公司在业内的领导者的地位。 

 

谢谢各位。 

 

主持人 

问答环节 


